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As negociações internacionais são um campo de 
complexidade crescente, com aumento do número 
de processos e atores nacionais e internacionais, 
da interdependência entre os temas, da densi-
dade jurídica dos contratos e da heterogeneidade 
das culturas e valores envolvidos, entre outros 
aspectos. Este livro apresenta os conceitos em 
uma linguagem acessível a leitores não especia-
lizados, sem perder o rigor teórico necessário a 
profissionais que atuam no campo das negocia-
ções, na área acadêmica, privada e governamen-
tal. Ao estudar diferentes aspectos das negocia-
ções internacionais, os autores refletem sobre a 
melhor forma de superar os conflitos. Com base 
em conceitos, técnicas e estudos de casos, esta 
obra abre caminho para se pensar novos espaços 
que ampliem o diálogo entre os atores e levem a 
uma maior cooperação. A obra traz uma visão de 
conjunto e um guia, com vistas a contribuir para a 
formação de analistas, pesquisadores e negociado-
res globais.
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